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Университеттің оқу-әдістемелік кеңесімен құпталды 

20__ ж. «__»_________________,№_____ хаттама
1 Пәннің мақсаттары мен міндеттері 

Сыртқы экономикалық қызмет аумағында, нарықтық экономикаға көшуде, елдегі дербестік кеңейді. 
Пәннің мақсаты – сыртқы экономикалық қызметті басқару аясында мамандықтың экономикалық, теоретикалық, базалық, негізгі дайындықтарын қамтамасыз ету.
Пәннің міндеттері:

- СЭҚ мемлекеттік басқару пәні бойынша дәріс курсының негізгі сұрақтарын теоретикалық дәрежеде жаңартып отыру қажет;

- Тәжірибе сабақтарында машықтық дағдыларын қалыптастыру және әртүрлі экономикалық міндеттерді өз беттерімен шешуге үйрету; 

- Пән сұрақтары бойынша берілген сағат ішінде студенттердің білімін және білімділігін міндетті түрде кеңейту. Ол үшін қосымша әдебиеттермен жұмыс жасау қарастырылады.
Осы пәнді меңгеру нәтижесінде студенттердің:

· ҚР-ғы сыртқы экономикалық қызметінің ұйымдастырылуы туралы;

· шетелде сыртқы экономикалық байланыстардың ұйымдастырылуы;

· халықаралық саудадағы несие және контрагенттер жөніндегі түсініктері болуы;
· дүниежүзлік нарықтағы баға белгілеу және ерекшеліктері туралы;

· сыртқы сауда операциялары туралы;

· сауда делдалдары, биржалар, аукциондар және халықаралық саудалар;

· халықаралық сауда тәжірибесіндегі сақтандыру және халықаралық есептер туралы;

· іскерлік байланыстың техникасын және ұйымдастыруы туралы білуі;
· тауарларды сату-сатып алу, мердігерлік, кепілдікке беру шарттарын құрастыруға;

· әртүрлі тауар топтары бойынша халықаралық мәмілелер, келісім-шарттарды құрастыра білуі және оларды өз бетінше талдауға;

· іскерлік келіссөз жүргізе білуі, іскерлік санақтарды, құжаттарды ресімдеу және қабылдауды ұйымдастыра білуге;

· сыртқы экономикалық саясатты қалыптастыруға және жүзеге асыруға икемді болуы;
· алынған теориялық білімдерін іс жүзінде қолдана отырып тәжірибелік машықтарды иемденуі қажет
2 Пререквизиттер

«Экономикалық теория», «Нарық экономика негіздері», «Микроэкономика», «Макроэкономика», «Экономиканы мемлекеттік реттеу», «Әлемдік экономика», «Дүниежүзілік экономикалық қатынастар».

3 Постреквизиттер

«Сақтандыру», «Мемлекеттің инвестициялық стратегиясы», «Баға қалыптасуы», «Қызметтік қатынастар этикасы»
4 Пәннің мазмұны

4.1.1 Күндізгі оқу түрінің 5В051000 «Мемлекеттік және жергілікті басқару» мамандығына арналған  пәннің тақырыптық жоспары

	ПӘННІҢ ТАҚЫРЫПТЫҚ ЖОСПАРЫ

	№

р/с
	Тақырыптардың атауы
	Сағаттар саны

	
	
	Дәріс
	Тәж.
	СӨЖ

	1
	Сыртқы экономикалық факторлардың рөлін көтеру – әлемдік экономиканың дамуының негізгі бағыты
	2
	2
	10

	2
	Сыртқы экономикалық саясатты қалыптастыру және жүзеге асыру
	4
	2
	12

	3
	Сыртқы экономикалық қызметті ұйымдастыру
	2
	4
	12

	4
	Нарық экономикалы елдерде сыртқы экономикалық байланыстарды ұйымдастыру
	2
	4
	12

	5
	Әлемдік нарықтағы бағалардың қалыптасу ерекшеліктері
	2
	2
	12

	6
	Сыртқы сауда операциялары
	4
	2
	12

	7
	Сауда делдалдары, биржалар, аукциондар және халықаралық сауда
	2
	4
	10

	8
	Халықаралық сауда тәжірибесіндегі халықаралық есеп айырысулар және сақтандырулар
	4
	2
	10

	9
	Халықаралық саудадағы несиелеу
	2
	4
	10

	10
	Халықаралық сауда контрагенттері
	4
	2
	10

	11
	Іскерлік байланыстар техникасы және ұйымдастыру
	2
	2
	10

	БАРЛЫҒЫ
	30
	30
	120


4.1.2 Сырттай оқу түрінің 5В051000 «Мемлекеттік және жергілікті басқару» мамандығына арналған  пәннің тақырыптық жоспары
	ПӘННІҢ ТАҚЫРЫПТЫҚ ЖОСПАРЫ

	№

р/с
	Тақырыптардың атауы
	Сағаттар саны

	
	
	Дәріс
	Тәж.
	СӨЖ

	1
	Сыртқы экономикалық факторлардың рөлін көтеру – әлемдік экономиканың дамуының негізгі бағыты
	1
	1
	14

	2
	Сыртқы экономикалық саясатты қалыптастыру және жүзеге асыру
	2
	1
	14

	3
	Сыртқы экономикалық қызметті ұйымдастыру
	1
	2
	14

	4
	Нарық экономикалы елдерде сыртқы экономикалық байланыстарды ұйымдастыру
	1
	1
	14

	5
	Әлемдік нарықтағы бағалардың қалыптасу ерекшеліктері
	1
	1
	14

	6
	Сыртқы сауда операциялары
	1
	1
	14

	7
	Сауда делдалдары, биржалар, аукциондар және халықаралық сауда
	1
	1
	14

	8
	Халықаралық сауда тәжірибесіндегі халықаралық есеп айырысулар және сақтандырулар
	1
	1
	14

	9
	Халықаралық саудадағы несиелеу
	1
	1
	14

	10
	Халықаралық сауда контрагенттері
	1
	1
	14

	11
	Іскерлік байланыстар техникасы және ұйымдастыру
	1
	1
	16

	БАРЛЫҒЫ
	12
	12
	156


4.2 Пәннің тақырыптық мазмұны

1-тақырып.  Сыртқы экономикалық факторлардың рөлін көтеру – әлемдік экономиканың дамуының негізгі бағыты
Мемлекеттің сыртқы экономикалық қызметі – мемлекеттің сыртқы саясатының айырылмас бөлігі. Сыртқы экономикалық қызметті реформалау мақсаты мен міндеті. Елдер арасында экономикалық байланыстарды дамыту жағдайлары. Сыртқы экономикалық байланыстарды кеңейту факторлары. Экономиканың тиімділігін арттыруда сыртқы экономикалық байланыстардың рөлі. Сыртқы сауданы дамыту. Капиталды сыртқа шығару. Қазақстан экономикасы үшін сыртқы экономикалық байланыстарды дамытудың ролі. Экспорттық құрылымның қарастырылуы, импортты тиімді қамсыздандыру. Өнімнің бәсекелестік қабілеттілігінің жоғарлауы. Қазақстанның сыртқы экономикалық байланысын дамыту стратегиясы. 
2-тақырып. Сыртқы экономикалық саясатты қалыптастыру және жүзеге асыру 

Мемлекеттік сыртқы экономикалық саясаттың мәні және механизмдері. Мемлекеттің сыртқы экономикалық қызметінің негізгі бағыттары. Мемлекеттің экспорт-импорттық саясатының мәні және мазмұны. Шетел инвестицияларын тарту саясаты. Валютаны реттеу саясаты. «Валютаны реттеу туралы» заңы. Сыртқы экономикалық қызметті мемлекеттік реттеудің тікелей және жанама әдістері. Қазақстандағы сыртқы экономикалық қызметтін халықаралық құқықтық қамтамасыз ету. 
3-тақырып. Сыртқы экономикалық қызметті ұйымдастыру 

Экономикалық қызмет өрісінде басқару органдары және шаруашылық субъектілері. Сыртқы экономикалық қызметтің мемлекеттік басқару құрылымы. Елдің сыртқы экономикалық байланыстарын дамытуда заң шығарушы және атқарушы органдардың негізгі функциялары. Сыртқы экономикалық қызметті дамытуда мемлекеттік басқару органдары және олардың рөлі. Қазақстанның орталық ұлттық банкі, монополияға қарсы саясат бойынша Мемлекеттің комитет. Қазақстанның сауда-өнеркәсіп палатасы. Сыртқы экономикалық қызметті басқару мен реттеудегі жергілікті билік органдарының атқаратын қызметтері. Республикалық және жергілікті валюталық қорлар. Нарық экономикасы бар елдерде сыртқы экономикалық қызметті ұйымдастыру. 

4-тақырып.  Нарық экономикалы елдерде сыртқы экономикалық байланыстарды ұйымдастыру 

АҚШ-тың сауда министірлігі, оның функциясы мен құрылымы. Штаттар деңгейінде сыртқы экономикалық қызметті басқару. Ұлыбританияның сауда және өнеркәсіп министірлігі, оның сыртқы экономикалық қызметті реттеудегі функциясы. Жапонияның сыртқы сауда және өнеркәсіп министірлігі. Сыртқы сауда саясатының бюросы. Жапонияның сыртқы сауда бюросы.

5-тақырып.  Әлемдік нарықта баға белгілеу ерекшеліктері 

Әлемдік нарықта баға белгілеу негіздері. Интернационалдық өнім бағасы және оның құрылу ерекшеліктері. Әлемдік бағаны аңықтаудың әдістері. Әлемдік бағаларға қойылатын талаптар. Әлемдік бағаға сұраныс пен ұсыныстын әсер етуі. Баға белгілеуде тұтыну құнының рөлі. Әлемдік бағадан интернационалдық құнның ауытқу факторлары. Баға түрлері. Анықтама бағалар. Сыртқы сауда статистикасының бағалары. Биржалық котировкалар. Аукциондардың бағалары. Нақты мәмілелер мен келісім-шарттардың бағалары. 

6-тақырып.  Сыртқы сауда операциялары 

Сыртқы сауда операцияларының түрлері. Экспорттық және импорттық операциялар. Реэкспорттық және реимпорттық операциялар. Сату-сатып алу сыртқы сауда келісім-шартының мазмұны. Мердігерлік келісім-шарттардың ерекшеліктері. Жалға беру келісім-шарттары. Өзара сатып алу келісім- шарттары. Қарсы келген сатып алулар шарты. Алынған шикізатты қайта өңдеу шарты. Келісім шарттарды дайындау және бекіту.

7-тақырып. Сауда делдалдары, биржалар, аукциондар және халықаралық сауда

Сауда делдардары. Делдардар арасындағы әртүрлі мәмілелер және есептік келісімдер. Тапсырыс келісімдері. Комиссия келісімдері. Агенттік келісулер. Консигнация келісімдері. Нарықтағы делдалдардың бағыты, олардың құқықтары: тауарларды сатудың ерекше құқығы. Биржалық сауда. Биржа түрлері. биржалық операциялар. Аукциондық сауда. Аукциондық сауданың техникасы және ұйымдастырылуы. Халықаралық сауда. Ашық, жабық сауда.

8-тақырып. Халықаралық есеп айырысу және валюталарды тәуекелдердең сақтандыру

Халықаралық есеп айырысуды ұйымдастыру. Валюта бағамы. Тікелей және кері котировка. Сыртқы сауда келісім-шарттарының валюта-қаржылық жағдайлары. Халықаралық саудадағы валюталық нарық. Халықаралық есеп айырысулардың түрлері. Сақтандырудың мәні. Сақтандырушы және сақтанушы. Сақтандырудың түрлері. Үшінші жақтар алдындағы сақтандыру жауапкершілігі. Қайта сақтандыру. Сыртқы экономикалық қызметті сақтандырудың ерекшеліктері. Көліктік сақтандыру. Теңізден сақтандыру. Сыртқы экономикалық қызметті сақтандыру жағдайлары. «Сақтандыру оқиғасы», «Сақтандыру сыйлығы» немесе «Сақтандыру жарнасы», «Сақтандыру полисі», «Сақтандыру бағасы», «Сақтандыру сомасы», «Сақтандыруға төлеу», олардың айырмашылықтары және ерекшеліктері. Франшайзинг сақтандыру жағдайында.

9-тақырып. Халықаралық саудадағы несиелеу

Халықаралық тәжірибедегі несие түрлері және негізгі формалары. Фирма несиесі. Ашық шот бойынша несие. Факторинг және формейтинг несиелеу формалары ретінде. Жобалық қаржылау сыртқы экономикалық байланыстарды  несиелеудің ерекше түрі ретінде. Халықаралық несиелердің негізгі жағдайлары, олардың  мазмұны. Несие сомасы, мерзімін өтеу, несие құны және валютасы банктік және коммерциялық несиелердің негізгі шарты ретінде. Лизинг халықаралық саудада қаржыландыру түрі ретінде.

10-тақырып. Халықаралық сауда контрагенттері


Контрагенттердің түрлері. Ұлттық, шетелдік, аралас фирмалар. Трансұлттық және ұлттық компания. Фирмалардың құқықтық дәрежесі. Толық  серіктестік. Коммандиттік серіктестік. Жауапкершілігі шектеулі және шектеулі емес серіктестіктер. Акционерлік қоғамдар. Жеке кәсіпорындар. Бірлестіктер, кооперативті және мемлекеттік өнеркәсіптік және сауда фирмалары. 

11-тақырып. Іскерлік байланыстар техникасы және ұйымдастыру

Іскерлікті ұштастырудың негізгі түрлері мен формалары. Келіссөз сыртқы сауда операцияларын жасау тәсілі ретінде. Іскерлік келіссөздерді жүргізу және ұйымдастыру: келіссөзге дайындық, сөйлесу тәртібін жүргізу, сөйлесулерді жүргізу тактикасы және техникасы, құжаттарды дайындау. Іскерлік кеңес. Іскерлік хат алысу. Қабылдаулар. Қазіргі этикет ережелері. Коммерциялық келіссөздерді дайындау  және жүргізу. Халықаралық этикет ережелері. 

4.3 Тәжірибелік  сабақтардың мазмұны

1-тақырып. Экономикалық факторлардың рөлін көтеру – әлемдік экономиканың дамуының бағыттары

1 Экономикалық тиімділікті жоғарылатудағы сыртқы экономикалық байланыстың рөлі

2 Сыртқы сауданың дамуы. Капиталды шақыру

2-тақырып. Сыртқы экономикалық саясатты қалыптастыру және жүзеге асыру 

1 Мемлекеттің сыртқы экономикалық механизмі, мағынасы 

2 Мемлекеттік  экспор және импорт саясаттының мағынасы, мазмұны

3-тақырып. СЭҚ-нің нормативтік құқық базасы, оның ұйымы

1 Шетел инвестерлерін саясатқа тарту. Валютаны реттеу саясаты. Қазақстан Республикасының «Валютаны реттеу туралы» заңы

2 Қазақстандағы СЭҚ-тің халықаралық құқығын қамтамасыз ету

4-тақырып. Нарық экономикалы елдерде сыртқы экономикалық байланыстарды ұйымдастыру

1 Сыртқы экономикалық байланысының сату-сатып алу маңызы
2 Мердігерлік байланыс ерекшеліктері. Аренда шарты. Айырбастау байланысы.Дайындық және қорытынды келісім шарттар.

5-тақырып. Сыртқы экономикалық қызметтер ішіндегі  сауда делдалы

1 Сауда делдалдары

2 Делдалдар арасындағы шарт, Тапсырма шарты. Комиссия шарты.  Консигнация шарты. Агенттік келісімдер

6-тақырып. Халықаралық нарықтағы делдалдар позициясы

1 Нарықтағы делдалдар позициясы, олардың құқығы 

2 Биржалық саудалар.  Биржа түрлері. Биржалық  операция

3 Аукциондық сауда. Халықаралық саудадағы аукциондық сауда техникасы және ұйымы. 

7-тақырып. Әлемдік экономикадағы халықаралық есептеулер

1 Халықаралық есептеулер ұйымы. 

2 Сыртқы сауда шартының қаржы-валюталық келісімі

3 Халықаралық саудадағы нарық валютасы

8-тақырып. Халықаралық сауда практикасындағы сақтандыру

1  Сақтандырудың мәні және түрлері, мағынасы

2  Қайтасақтандыру

3  Сыртқы экономикалық қызметтерді сақтандыру ерекшеліктері 
9-тақырып. Халықаралық саудадағы несиелеу түрі
1 Халықаралық практикадағы несиелердің әртүрлері және негізгі формалары
2 Сыртқы экономикалық байланыстағы  Қаржыны жобалау  сыртқы экономикалық байлныстағы несие түрі сияқты

3 Халықаралық саудадағы қаржы түрі лизинг сияқты.

10-тақырып. Халықаралық сауда контрагенті

1 Контрагенттер түрлері. Ұлттық, шетелдік, аралас фирмалар. Ұлт аралық және ұлттық компаниялар. 
2 Серіктестік түрлері. Акционерлік қоғам. Жекеше кәсіпорындар

3 Кооперативтік және мемлекеттік өнеркәсіптер. Сауда фирмаларының қосылуы.

11-тақырып.  Іскерлік техникасын ұштастыру және ұйымдастыру

1 Іскерлікті ұштастырудың негізгі түрлері мен формалары. 

2 Іскерлік келіссөздерді жүргізу және ұйымдастыру: келіссөзге дайындық, сөйлесу тәртібін жүргізу, сөйлесулерді жүргізу тактикасы және техникасы, құжаттарды дайындау.

3 Іскерлік кеңес. Іскерлік хат алысу. Коммерциялық келіссөздерді дайындау, жүргізу 

4.4 Студенттердің өздік жұмысының мазмұны

4.4.1 Күндізгі оқу түрінің 5В051000 «Мемлекеттік және жергілікті басқару» мамандығына арналған  СӨЖ түрлерінің мазмұны
	№
	СӨЖ түрлері
	Есеп беру түрі
	Бақылау түрі
	Сағат көлемі

	1
	Дәріс сабақтарына дайындалу
	Жұмыс дәптері
	Сабаққа қатысу
	15

	2
	Тәжірибелік сабаққа дайындалу, үй жұмысын, жеке тапсырмаларды орындау
	Жұмыс дәптері
	Сабаққа қатысу
	15

	3
	Аудиторлық сабақтардың мазмұнына кірмей қалған тақырыптарды қарастыру
	Конспект
	Коллоквиум
	22

	4
	Семестрлік тапсырмаларды орындау
	КЖ
	КЖ-ты қорғау
	48

	5
	Бақылау шараларына дайындық
	
	МБ1, МБ2
	20

	Қорытынды
	
	
	120


4.4.2 Сырттай оқу түрінің 5В051000 «Мемлекеттік және жергілікті басқару» мамандығына арналған  СӨЖ түрлерінің мазмұны
	№
	СӨЖ түрлері
	Есеп беру түрі
	Бақылау түрі
	Сағат көлемі

	1
	Дәріс сабақтарына дайындалу
	Жұмыс дәптері
	Сабаққа қатысу
	24

	2
	Тәжірибелік сабаққа дайындалу, үй жұмысын, жеке тапсырмаларды орындау
	Жұмыс дәптері
	Сабаққа қатысу
	24

	3
	Аудиторлық сабақтардың мазмұнына кірмей қалған тақырыптарды қарастыру
	Конспект
	Коллоквиум
	32

	4
	Семестрлік тапсырмаларды орындау
	КЖ
	КЖ-ты қорғау
	62

	5
	Бақылау шараларына дайындық
	
	МБ1, МБ2
	24

	Қорытынды
	
	
	156


4.5 Студенттердің өздігінен оқуына бөлінген тақырыптардың тізімі
1-тақырып. Сыртқы экономикалық фактордың рөлін көтеру - әлемдік экономиканы дамытудың негізгі бағыты 

Экономикалық тиімділікті жоғарылатудағы сыртқы экономикалық байланыстың рөлі. Сыртқы сауданың дамуы. Капиталдарды шақыру. Қазақстан экономикасы үшін сыртқы экономикалық байланыстың даму мәні. Экспорттық құрылымдарды жетілдіру, рациональдық импортты қамтамасыз ету. Өнімнің бәсекеге жарамдылығын көтеру. ҚР-ның әлемдік саудаға шығуы.

Ұсынылған әдебиет: 1,2,3
2-тақырып.  Сыртқы экономикалық саясатты қалыптастыру және жүзеге асыру
Мемлекеттік саясаттың импорттық және экспорттық мазмұны бар. Саясат шетелдік инвестиияны жұмылдырады. Валюттік саясатты реттеу. «Валютті реттеу туралы» заңы. Сыртқы экономикалық қызметті мемлекеттік реттеудегі жанама және тура әдістері. СЭҚ-ді қамтамасыз етудегі халықаралық құқықтар.

Ұсынылған әдебиет: 1,2,3
3-тақырып. Сыртқы экономикалық қызметті ұйымдастыру
Мемлекеттік сферадағы СЭҚ шаралары. Ұлттық банк, антимонопльдық саясат бойынша мемлекеттік комитет, сауда-өндіріс палатасы. СЭҚ-ті жергілікті басқару органдарының реттеуі және басқаруы. Республикалық және жергілікті валюталық қоры. Елдегі сыртқы экономикалық қызмет ұйымы.

Ұсынылған әдебиет: 1,2,3
Тақырып 4 Нарық экономикалы елдерде сыртқы экономикалық байланыстарды ұйымдастыру
АҚШ сауда министрлігі, оның функциясы, құрылымы. СЭҚ-ті басқару штаттар дәрежесінде. Ұлыбритания өндеркәсіптік және сауда министрлігі, сыртқы экономикалық қызметтегі оның функциялары. 

Ұсынылған әдебиет: 1,2,3
Тақырып 5 Әлемдік нарықтағы бағалар қалыптасу ерекшеліктері
Дүниежүзілік бағаға көрсетілген талаптар. Сұраным және ұсынымның дүниежүзлік бағаға әсері. Бағалаудағы тұтынушы бағасының рөлі. Баға түрі. Анықтама бағалар. Сыртқы сауда статистикасының бағасы. Биржадағы бағаны белгілеу. Акциондардың бағасы. Іс жүзіндегі мәміле бағасы және келісімдер.

Ұсынылған әдебиет: 1,2,3
Тақырып 6 Сыртқы сауда операциялары
Мердегерлік шарт ерекшеліктері. Аренда келісімі. Айырбас қатынасы. Кезіккен тауарларды сатып алу қатынасы. Берілген шикізатты қайта өндіру келісім-шарты. Дайындық және қорытынды келісісім шарттар.

Ұсынылған әдебиет: 1,2,3
Тақырып 7 Саудалық делдалдар, биржалар, аукциондық және халықаралық саудалар

Делдалдардың нарықтағы құқығы: Тауарды сатудағы айырықша емес құқықтықтары, тауарды сатудағы айырықша (монопольдық)  құқықтықтары, саудадағы артықшылық құқықтар. Биржалық саудалар.  Биржа түрлері. Биржалы операциялар. Аукциондық саудалар. Аукциондық сауда техникасы және ұйымдар. Халықаралық саудалар. Ашық және жабық саудалар. 

Ұсынылған әдебиет: 1,2,3
Тақырып 8 Халықаралық есептеулер және халықаралық сауда тәжірибесіндегі сақтану

Халықаралық есептеулер түрлері. Сақтандырудың мағынасы. Сақтандырушы және сақтаушы. Сақтандыру түрлері. Үшінші адам алдындағы сақтандыру жаупкершілік. Қайта сақтау. Сыртқы экономикалық қызметтерді сақтандыру ерекшеліктері. Көліктік сақтандыру. Теңіздік сақтандыру. Сыртқы экономикалық қызметті сақтандыру шарты. Категория «сақтану жағдайы», «сақтану сыйы» немес «сақтандыру жарналары», «сақтандыру полюсі», «сақтандыру бағасы», «сақтандыру сомасы», «сақтандыру өтемі», олардың әртүрлі ерекшеліктері. 

Ұсынылған әдебиет: 1,2,3
Тақырып 9 Халықаралық саудадағы несиелеу

Халықаралық тәжірибедегі несиелердің әртүрлілігі және негізгі түрлері. Қаржы жобалау сыртқы экономикалық байланыста айырықша  несиелеу түрі сияқты. Халықаралық несиенің негізгі шарттары, олардың мазмұны. Несие сомасы, өтеу уақыты, бағасы және несие валютасы сауда несиесі және негізгі банктік шарттар сияқты. 

Ұсынылған әдебиет: 1,2,3
Тақырып 10 Халықаралық сауда   контрагенттері

Контрагенттер түрлері. Ұлттық, шетелдік, аралас фирмалар. Ұлтаралық және ұлттық компаниялар. Фирмалардың құқықтық статусы. Толық серіктестік. Топтық серіктестік. Шектеулі және шектеусіз жаупкершілікті серіктестік
Ұсынылған әдебиет: 1,2,3
Тақырып 11 Іскерлік техника қатынасы және байланыс ұйымдары

Іскерлік байланыс түрі және  негізгі түрлері. Сыртқы сауда әдісінің операциясы келіссіз сөз сияқты. Сұхбат іскерлік. Дайындық шаралар. Сұхбаттың басталуы. Хат жазу іскерлігі. Іскерлік хаттың құрылымы. Қабылдау ұйымы.  Халықаралық этика құқығы.

Ұсынылған әдебиет: 1,2,3
4.6 Курстық жұмыстың тақырыптары

1 Сыртқы экономикалық қызметтердің мәні және түрлері

2  Сыртқы экономикалық қызметтердегі мемлекеттің негізгі міндеттері

3 ҚР-дағы сыртқы экономикалық қызметтерді мемлекеттік басқарудың жай-күйі 

4 Қазақстанда сыртқы экономикалық қызметтерді дамытудың алғы шарттары және негізгі факторлары

5 Сыртқы экономикалық қызметтерді мемлекеттік реттеудің формалары (протекционизм, либерализация)
6 Мемлекеттің сыртқы сауда саясаты
7 Халықаралық сауданы реттеу әдістері
8 Халықаралық сауданы реттеудің тарифтік әдістері
9 Кеден тарифтері – сыртқы сауданы экономикалық реттеу әдістері
10 Халықаралық сауданы реттеудің тарифтік емес әдістері
11 Төлем балансы және оған мемлекеттік ықпал ету әдістері
12 Халықаралық сауданы несиелеу түрлері
13 Жобалық қаржыландырулардың түсінігі, маңызы, ұстанымдары.
14 Жобалық қаржыландырудағы мемлекеттің рөлі
15 Сыртқы сауда делдардары және делдардар арасындағы келісім-шарттар
16 Биржа және биржалық операциялар
17 Аукциондық сауданы ұйымдастыру және аукциондық сауда техникасы
18 Әлемдік нарықтағы баға белгілеу
19 Жаһандану және аймақтану кезіндегі трансұлттық корпорациялар және инвестициялық қорлар
20 Еркін экономикалық аймақ тұрпаттары және олардың ұйымдастырушылық құрылымы
21 Қазақстандағы еркін экономикалық аймақтар
22 Оффшорлық құрылымдар тәжірибесі
23 Сыртқы экономикалық байланыстардағы инвестициялар және олардың түрлері
24 Елдің инвестициялық ахуалын бағалаудың маңыздылығы және жолдары
25 Қазақстан  –  әлемдік капитал  нарығында
26 Экспорттық ұсыныс және импорттық сұраныс
27 Бүкіл әлемдік сауда ұйымы  және Қазақстан: бүгіні мен ертеңі
28 Қазақстан Республикасының кеден режимдері
29 Қазақстанның валюта нарығы
30 Халықаралық жалгерлік операциялар
31 СЭҚ-ді мемлекеттік реттеудің мақсаты мен ұстанымдары
32 ҚР-да СЭҚ-ді реттеуші органдар
33 СЭҚ-дің дамуына ықпал етуші ұйымдар
34 СЭҚ-ді реттеуші (регламенттеуші) ҚР-ның заңнамалар
35 СЭҚ-ді мемлекеттік бағдарлау
36 Сыртқы саудалық мәмілелерді квоталау және лицензиялау
37 Импорттық тауарларды сертификациялау
38 Стратегиялық маңызды шикізаттық тауарларды сыртқа шығаруға экспорттық мәмілелерді тіркеу (регистрация)
39 Экспортталатын тауарлар сапасын, санын және бағасын міндетті эксперттік бағалау
40 Жаһандану жағдайында Қазақстан Республикасының әлемдік экономикаға интеграциялануы

41 Қазақстанның халықаралық экономикалық қатынастар жүйесіндегі орыны
42 СЭҚ мемлекеттік реттеудің Қазақстандық үлгісі (моделі)

43 Мемлекеттік және жалпы сыртқы борышты басқару

44 Қазақстан экономикасы үшін сыртқы экономикалық байланыстарды дамытудың ролі

45 Қазақстан Республикасының сыртқы экономикалық байланысын дамыту стратегиясы 

46 Елдің сыртқы экономикалық байланыстарын дамытуда заң шығарушы және атқарушы органдардың негізгі функциялары

47 Факторинг және форфейтинг несиелеу формалары ретінде

48 Лизинг халықаралық саудада қаржыландыру формасы ретінде

49 Транұлттық және ұлттық компаниялардың СЭҚ-дегі рөлі

50 Шағын және орташа кәсіпкерліктің СЭҚ-дегі алар орыны
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